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WIRTSCHAFT Auch mit 69 Jahren gibt Werner Spies sein Wissen gerne an Jﬁngere weiter

Von Jorg Weirich

HERBORN/GREIFENSTEIN-
HOLZHAUSEN ,Ohne seine
Tipps ware das alles nicht so
erfolgreich verlaufen.” Das
sagt Marius Wendel, der Ge-
schaftsfiihrer der jungen Her-
borner Firma Mprotec GmbH,
und schaut dankbar zu Wer-
ner Spies hiniber. Spies ist
ein ,Wirtschaftspate”.

Was ist das, ein ,,Wirt-
schaftspate“? Der gemein-
niitzige Verein ,Die Wirt-
schaftspaten“ ist 2002 ge-
griindet worden. Er berit bei
Existenzgriindungen sowie
kleinere und mittelstandi-
sche Firmen bei der Siche-
rung des Unternehmens so-
wie der Ubergabe oder -nah-
me eines Unternehmens.

Seine rund 40 aktiven Mit-
glieder sind ehemalige Un-
ternehmer und Fihrungs-
krifte aus Industrie-, Han-
dels- und Dienstleistungs-
unternehmen. Einer davon
ist Werner Spies aus Holz-
hausen im Ulmtal. Hierzu-
lande ist der 69-Jdhrige vor
allem als Vorsitzender der
Greifensteiner Gemeinde-
vertretung bekannt.

Der Diplomkaufmann war
im letzten Abschnitt seiner
beruflichen Laufbahn bei der
Landesbausparkasse Hessen-
Thiiringen zweiJahrelangbis
2007 deren kommissarischer
Vorstandssprecher.

Schon 2002 erhielt er von
der Fachhochschule Thiirin-
gen einen Lehrauftrag auf
dem Gebiet Marketing und
Vertrieb. Bis 2004 kam er die-
ser Aufgabe in Erfurt nach.

»Das hat Spaff gemacht®,
erzihlt Spies. Und so nahm
er nach dem Eintritt in den
Ruhestand gerne einen
Lehrauftrag an der Wirt-
schaftsakademie und der
Technikakademie in Weil-
burg an: Urspriinglich war er
dorthin ,nur“ eingeladen
worden, um einen Vortrag zu
halten. Er schaute sich den
dortigen Lehrplan an, war
verwundert und wihlte da-
raufthin den Titel ,Lehrplan
versus  unternehmerische
Anforderungen von heute”
aus. Sein Vortrag riittelte ei-
nige Leute wach - ,da war
auch jemand vom Kultusmi-
nisterium dabei“, erzdhlt
Spies und schmunzelt.

In der Folge gab es in Weil-
burg ein neues Fach: ,Exis-

Der , Wirtschaftspate” und einer seiner Schiitzlinge: Werner Spies (links) mit Marius Wendel von der erst zwei Jahre alten Herborner Firma Mprotec
GmbH. Kurz nach deren Griindung stand der Holzhausener dem Jungunternehmer mit seinem Fachwissen und guten Tipps zur Seite. (Foto: Weirich)

tenzgriindung und Unter-
nehmensfithrung®. Der Do-
zent: Werner Spies. An der
Wirtschaftsakademie ist er es
bis heute geblieben. :
Der 69-Jdhrige hat einfach
Freude daran, sein Wissen
aus seiner langjdhrigen be-
ruflichen Erfahrung an jun-
ge Leuteweiterzugeben. Soist
es nicht weiter verwunder-
lich, dass er vor ungefdhr
zweieinhalb Jahren zu den
Wirtschaftspaten“ stiefs, die
in der Hauptsache ehren-
amtlich tdtig sind und fiir ih-

re Dienste nur eine recht ge- -

ringe Aufwandsentschddi-
gung erhalten.

Die Weitsicht
behalten, um

sich nicht nur im
aktuellen Geschaft
zu verheddern

Der Verein ist in Bruchké-
bel bei Frankfurt ansissig.
Seine Aktivititen konzent-
rieren sich bisher haupt-
sachlich auf das Rhein-Main-
Gebiet, die Bergstrafle und
Stidhessen. ,Ich bin sozusa-
gen die nordliche Speerspit-
ze“, sagt Spies, der als Team-
leiter Mittelhessen fungiert
und fiir die Landkreise Lahn-
Dill, Gieflen und Friedberg
zustdndig ist.

Der ehemalige Bankdirek-
tor und zertifizierte Coach
bietet Unternehmern und

solchen, die es werden wol-
len, seine Hilfe an. ,,Zumeist
geschieht das in Ein-Tages-
Veranstaltungen, bei denen
es immer um die gleichen
Kernfragen geht®, sagt Spies.
~Welche wesentlichen He-
rausforderungen bestimmen
derzeit unsere Arbeit? Wel-
che Entwicklungen kom-
men auf uns zu? Worauf
miissen wir reagieren? Was
sind die Perspektiven und
Erwartungen unserer Kun-
den? Wo wollen wir in drei
bis fiinf Jahren stehen? Und
welches sind die hauptsédch-
lichen Knackpunkte, die zu
bearbeiten sind?“ =

Immer wieder einmal mel-
den sich auch ehemalige Stu-
denten bei ihm - beispiels-
weise Marius Wendel, derim
Oktober 2015 zusammen mit
Jorg Hedemann, mit dem er
frither bei einer Firma in
Hamburg gearbeitet hatte, in
Herborn das Elektrotechnik-
Unternehmen Mprotec
GmbH gegriindet hatte.

Das mit Eigenkapital an-
geschobene Start Up war von
Anfang an recht erfolgreich:
,Der Betrieb ist sehr gut an-
gelauten®, erzdhlt Wendel.
Dann habe ein Kunde sie auf
eine Qualitdtsmanagement-
Zertifizierungnach derNorm
9001 angesprochen. Nun
kam Spies ins Spiel: Wendel
erinnerte sich an seinen frii-
heren Dozenten und fragte
ihn um Rat. Der ,Wirt-

schaftspate” traf sich darauf-
hin mit den Herborner Un-
ternehmensgriindern zu ei-
nem Tagesseminar - und
konnte ihnen viel mehr ver-
mitteln, als diese urspriing-
lich angenommen hatten.

»Es hat uns sehr geholfen,
dass er den Blick von aufien
auf unser Unternehmen hat-
te -~ und das auch ohne Scho-
nung”“, berichtete Wendel.
»Er hat uns auch dabei ge-
holfen, endlich einen Busi-
nessplan aufzustellen, den
wir bis dahin nur im Kopf
hatten. Aberso etwasbraucht
man unbedingt, beispiels-
weise wenn man mit einer
Bank tiiber eine Kreditlinie
verhandeln will.“

Spies habe ihm auch klar
gemacht, dass man die Weit-
sicht behalten muss, um sich
nicht nur im aktuellen Ge-
schift zu verheddern. Die
Folge: Spétestens seit der Be-
ratungist Mprotecrichtig gut
im Geschaft. Das Unterneh-
men ist vor allem auf dem
Gebiet der Hochspannungs-
technik unterwegs — und das
weltweit: Zu seinen Refe-
renzobjekten gehoren das
Kohlekraftwerk Hamburg-
Moorburg, Europas grofites
Steinkohlekraftwerk in Ko-
zienice in Polen, die riesige
Diamantmine ,Mir“ im si-
birischen Mimy und auch
das Kreuzfahrtschiff ,Costa
Victoria®, dessen Fahrmoto-
ren Wendels Mitarbeiter in

Singapur iiberpriift haben.

Hochspannungsfachleute
von Mprotec haben auch
schon an Generatoren fiir die
Notstromversorgung im
Kernkraftwerk Kriimmel ge-
arbeitet und habe etwa 100
Solarparks in ganz Grof3bri-
tannien in Betrieb genom-
men. Das ndchste grofie Pro-
jekt stehtin Venezuela an.

Wenn Wendel so ins Er-
zdhlen gerdt, dann hort Wer-
ner Spies sehr aufmerksam
zu. Und man sieht ihm dabei
an, dass er stolz ist auf seinen
fritheren Studenten aus dem
Fach »Existenzgriindung
und Unternehmensfiih-
rung”. Aber nicht nur das:
Gerade hat er in Wendels Be-
richt ein Stichwort aufge-
schnappt: ,Moment, da ken-
ne ich jemanden®, sagte
Spies, schaut in sein Smart-
phone und gibt eine Han-
dykontakt weiter, der dem .
Herborner Unternehmer bei
der Bewiltigung eines Prob-
lems helfen kdnnte.

»lch bin gut vernetzt”, sagt
Spies. Und deswegen konne
er auch als Turoffner wirken.
Seineeigene , Kundschaft“ist
iibrigens ebenfalls bunt ge-
mischt: Eine Sushibar in Gla-
denbach gehort genauso da-
zu wie ein Immobilienmak-
ler in Weilburg, ein Hotel in
Kirchheim, ein Autohaus in
Schlitz und ein Wohnmobil-
hindler in Gemiinden.



